
Ханты-Мансийский банк открыл филиал в  
г. Кургане, который стал 18-м по счету и пер-
вым подразделением банка в Зауралье. 

Как отметил в ходе презентации президент 
банка Дмитрий Мизгулин, создание филиала в 
Кургане является очередным этапом в реали-
зации стратегии развития сети обслуживания  
финансовой организации. 

«Считаю, что появление подразделения в Курга-
не, даже в сегодняшнее сложное время, актуально. У 
нас есть мощная ресурсная база, опыт и технологии 
для реализации значимых социально-экономических 
проектов. Я говорю о финансировании строительной 
отрасли, кредитовании предприятий малого и сред-
него бизнеса, развитии инфраструктуры населенных 
пунктов», – отметил Дмитрий Мизгулин. 

Говоря о планах развития бизнеса, директор фи-
лиала в г. Кургане Вячеслав Егоров уточнил: «Мы 
пришли, прежде всего, как универсальный, рознич-

ный банк. В этом секторе бизнеса у организации есть 
очень существенные наработки. Уверен, что наши 
продукты будут востребованы как предприятиями, 
так и населением Зауралья». 

В ходе официального визита делегации состо-
ялась встреча президента кредитно-финансовой 
организации Дмитрия Мизгулина и Губернатора 
Курганской области Олега Богомолова, на которой 
были обсуждены стратегические вопросы сотруд-
ничества, а также планы по дальнейшему взаимо-
действию на 2009 год. 

Губернатор Олег Богомолов особо отметил тот 
факт, что крупный региональный банк открывает 
свою сеть в Зауралье в сложный период. «Значит, 
экономика в скором времени начнет оживать», – за-
явил глава Курганской области. По его словам, для 
региона в первую очередь важны инвестиции, пос-
кольку от того, как смогут кредитоваться предпри-
ятия машиностроительного и агропромышленного 
комплексов, малый и средний бизнес Зауралья, за-
висит и результат работы области в целом.
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событие новости

Рост показателей
Ханты-Мансийский банк в январе увеличил ва-

люту баланса на 12,16% – до 265,04 млрд. рублей.

Собственные средства банка составили 20,99 млрд. 
рублей. Кредитный портфель увеличился на 2,02%  – 
до 69,88 млрд. рублей, портфель ценных бумаг вырос 
до 31,75 млрд. рублей. Сумма привлеченных средств 
населения увеличилась на 2,2% – до 28,30 млрд. руб-
лей, объем средств на счетах юридических лиц соста-
вил 29,46 млрд. рублей. 

Руководители Ханты-Мансийского банка на встрече 
с Губернатором Курганской области Олегом Богомоловым

расширяя границы 
сотрудничества

Торжественное открытие филиала Ханты-Мансийского банка
в г. Кургане

Окно в Европу
Ассоциация региональ-

ных банков России довери-
ла представлять свои инте-
ресы в Чешской Республике 
и других странах Евросо-
юза Игорю Борисову – ди-
ректору представительства 
Ханты-Мансийского банка в  
г. Праге.

Как отметил Игорь Борисов, его деятельность бу-
дет направлена на то, чтобы максимально включить 
потенциал банков России в финансово-экономичес-
кую систему Евросоюза. 

«Для нас Чехия – это своеобразное окно в Европу, 
через которое мы ближе знакомимся с западным бан-
ковским законодательством, входим в более тесный 
контакт с зарубежными финансовыми институтами, 
налаживаем с ними деловые отношения. И особенно 
приятно то, что Ассоциация доверила представлять 
свои интересы именно Ханты-Мансийскому банку», – 
сообщил Игорь Борисов. 

Ханты-Мансийский банк – один из самых актив-
ных членов Ассоциации «Россия» – работает в Пра-
ге с 2004 года и последовательно реализует полити-
ку открытости в укреплении взаимовыгодных связей 
с финансовыми институтами и деловыми кругами 
Чешской Республики. 

Как отмечено в сообщении Ассоциации регио-
нальных банков, одной из главных задач представи-
теля Ассоциации «Россия» в Чешской Республике и 
ЕС является оказание практической помощи по взаи-
модействию с государственными органами Чешской 
Республики, кредитными, финансовыми организаци-
ями и национальными банковскими ассоциациями 
государств Евросоюза.

итоги акции

главный приз уехал в сургут

Ханты-Мансийский банк наградил победи-
телей стимулирующей лотереи «Время выгод-
ных вкладов!»

Акция проводилась среди клиентов – жителей 
Югры и Тюменской области, которые с 1 октября 
по 31 декабря 2008 года открыли или пополнили 
вклады в рублях: «Новогодний биатлон», «Престиж 
плюс», «Северное сияние», «Югорский», «V.I.P.», 
«Рентный». 

Специальной комиссией с помощью генератора 
случайных чисел были определены 103 участника, 
ставшие обладателями основных призов розыгрыша.

В головном офисе Ханты-Мансийского банка 
проходило награждение победителей – жителей ок-
ружного центра, а также обладателя второго приза – 
снегохода «Yamaha» – Николая Никитина из пгт. Иг-
рим. Награждение проводил первый вице-президент 
кредитной организации Александр Смирнов, кото-
рый отметил, что популярность розыгрышей и ло-
терей, организованных Ханты-Мансийским банком, 
подтверждается количеством вкладчиков, открыв-
ших и пополнивших свои депозиты в период прове-
дения акции «Время выгодных вкладов!».

«Победителей пришлось определять среди более 
чем 20 тысяч человек. Это стало возможным благо-
даря демократичности условий лотереи – принять в 
ней участие могли не только клиенты, хранящие в 
банке большие объемы сбережений, но и вкладчики, 
открывшие депозиты на сумму от 10 тыс. рублей», – 
уточнил Александр Смирнов.

Николай Никитин, счастливый обладатель снего-
хода, сказал, что не ожидал такого крупного выигры-
ша и благодарен кредитной организации за щедрый 
подарок. 

(Окончание на стр. 3)
Первый вице-президент банка Александр Смирнов 
наградил победителей лотереи – жителей окружного центра

Прибыль банка 
увеличилась на 50%
Чистая прибыль Ханты-Мансийского банка за 

2008 год выросла на 50% (по сравнению с 2007 г.) и 
превысила 1,4 млрд. рублей. Активы увеличились 
на 44,3% – до 153 млрд. рублей.

Как прокомментировал ситуацию вице-президент 
банка Владимир Шмаков, рост показателей связан с 
успешной реализацией бизнес-проектов финансовой 
организации. 

«В течение года мы значительно расширили сеть 
обслуживания, введя в строй 28 новых подразделений, 
активно развивали услуги, совершенствовали техноло-
гии, внедряли новые продукты. Это позволило значи-
тельно увеличить ресурсную базу, привлечь на обслу-
живание новых клиентов. 

В конце года банк, принимая во внимание обще-
мировые кризисные явления, пересмотрел стратегию  
управления портфелем ценных бумаг. 

Учитывая сегодняшние проблемы на финансовых 
рынках, мы ведем консервативную политику по актив-
ным операциям, анализируя все возможные риски», – 
отметил Владимир Шмаков. 

Он также добавил, что существенным фактором, по- 
влиявшим на развитие бизнеса, было увеличение в конце 
прошлого года на 6 млрд. рублей собственного капитала 
организации за счет дополнительной эмиссии акций.
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Главная задача – защита интересов клиентов!

партнер

Директор ООО «Сервис-Гарант» Андрей семенов:

«Лучше один раз увидеть…»

– Наши взаимоотноше-
ния с Ханты-Мансийским 
банком начались недавно: 
филиал кредитной орга-
низации работает в Но-
ябрьске всего-то полгода. 

Правда, о сильном ре-
гиональном банке, который 
активно развивается в Югре, 
мы слышали много позитив-
ного от покупателей, постав-
щиков, деловых партнеров.  
И все, что нам рассказывали о 
Ханты-Мансийском банке, говорило только в его пользу – 
надежный, стабильный, универсальный, всегда стремя-
щийся идти навстречу клиентам. 

Но лучше один раз увидеть, чем сто раз услышать, и 
когда в нашем городе открылся филиал этого финансо-
вого учреждения, мы решили попробовать и заключили 
договор на расчетно-кассовое обслуживание, открыв в 
банке дополнительный счет. Опыт оказался более чем 
удачным, и мы перевели в Ханты-Мансийский банк ос-

новной объем средств, а так-
же стали участниками зар- 
платного проекта: теперь 
у работников фирмы есть 
пластиковые карты – удоб-
ное современное платежное 
средство.

И все же, чем нам так по-
нравился Ханты-Мансийский 
банк? Оперативность в рабо-
те, индивидуальный подход к 
каждому клиенту, обстанов-
ка в офисе, высоко профес-

сиональный персонал. К тому же большинство сотруд-
ников, работающих в банке, нам знакомо. Ведь когда 
в Ноябрьске открывали филиал Ханты-Мансийского 
банка, пригласили лучших специалистов, которые есть  
в нашем городе. 

В планах на будущее – открытие кредитной линии: 
условия, которые предлагает банк для предприятий ма-
лого и среднего бизнеса, очень интересны и здесь есть 
над чем предметно подумать!

Коллектив филиала Ханты-Мансийского банка в г. Ноябрьске

новости

Ханты-Мансийский банк в 
ознаменование окончания 2008 
года открыл еще один универ-
сальный офис в Ноябрьске, про-
должая реализовывать свои 
планы развития на территории 
ЯНАО. 

О стратегии, а также труд-
ностях, с которыми пришлось 
столкнуться, рассказывает 
директор Ноябрьского филиала 
кредитной организации Ольга 
Старостина. 

– Ольга Александровна, все 
сейчас говорят о кризисе. Многие 
банки испытывают серьезные 
проблемы. Как объяснить, что 
в этих условиях Ханты-Мансий- 
ский банк продолжает открывать 
новые офисы, в том числе на тер-
ритории ЯНАО? 

– Все банки подошли к сегодняшним непростым 
временам со своей утвержденной стратегией развития, 
которая напрямую влияет на то, способны ли они нор-
мально работать в изменившихся условиях. 

Ханты-Мансийский банк изначально направлял ос-
новные усилия на создание широкой клиентской сети, 
работу с людьми, проживающими на наших северных 
территориях, при этом принципиально избегая сомни-
тельных и рискованных финансовых операций. Вполне 
логично, что выбранная стратегия позволила не только 
сохранить сильные позиции, но и существенно расши-
рить свое присутствие. 

В числе 26-ти новых отделений и двух филиалов, 
открытых в прошедшем году, появился и наш, Ноябрь-
ский. 

Мне приятно осознавать то, что я работаю в орга-
низации, которая ориентируется на лидеров в финан-
совом сообществе и ставит перед собой амбициозные 
планы войти как минимум в первую двадцатку банков 
страны по развитию сети обслуживания. 

– Когда банк принял решение об открытии фи-
лиала в Ноябрьске, учитывалась ли специфика ре-
гиона? Ведь и корпоративные, и частные клиенты 
наверняка уже давно обслуживаются в банках, свя-
занных с работающими здесь производственными 
структурами. Захотят ли они сменить финансовую 
организацию? 

– Ханты-Мансийский банк не делает основную став-
ку на предприятия, связанные с добычей и транспорти-
ровкой газа. 

В округ мы пришли именно 
как розничный банк, и это прин-
ципиально важный момент.  
У нас огромный опыт в оказа-
нии услуг населению, и наши 
розничные продукты конкурен-
тоспособны. Это наглядно де-
монстрирует хотя бы динамика 
прироста вкладов населения. 
Кстати, мы в последнее вре-
мя существенно расширили 
весь спектр услуг, значительно 
улучшили условия, что позво-
лило нам привлекать новых 
клиентов, как юридических, так 
и физических лиц. 

– Когда мы говорим о ра-
боте с частными клиентами, 
вопрос доверия к банку, тем 
более в наше непростое вре-
мя, становится ключевым… 

– По сути сейчас банки делятся всего на две прин-
ципиальные категории – это те, которые поддержи-
ваются государством и получили доступ к ресурсам – 
средствам Банка России, Министерства финансов, 
Фонда ЖКХ, и те, которые не имеют такой возможности. 
Именно на первую категорию, в которую входит Ханты-
Мансийский банк, сегодня руководство страны делает 
ставку по поддержанию стабильности на финансовых 
рынках. 

По моему мнению, людям следует отдавать 
предпочтение наиболее надежным и проверенным 
кредитным организациям, которые давно работают 
и имеют безукоризненную репутацию. В ЯНАО, где 
о Ханты-Мансийском банке слышали немало как о 
системообразующем банке одного из самых успеш-
ных в экономическом плане регионов страны, мы 
продвигаем именно такую политику. И когда я гово-
рю ямальцам, что за 16 лет своего существования 
не было случая, когда наш банк не исполнил своих 
обязательств, причем даже в самые сложные для 
экономики страны периоды, то это действительно 
правда. 

– Основной признак хорошего розничного банка – 
развитая филиальная сеть. Каковы планы в этом 
направлении на территории ЯНАО? 

– Филиал появился в Ноябрьске всего полгода на-
зад, и тогда в нем работали лишь три человека. Теперь 
же в нашей структуре трудятся 50 сотрудников, откры-
то четыре офиса, в частности, в городах Муравленко и 
Новом Уренгое. 

Планы развития подразумевают появление наших 
подразделений по всему округу в течение ближайших 
двух лет. Всего их будет не менее 10-ти. 

Хотя, безусловно, ключевыми населенными пункта-
ми станут все же Ноябрьск и Новый Уренгой, где банк 
планирует открыть не менее трех офисов в каждом го-
роде.

– По общему мнению специалистов, год будет 
достаточно тяжелым для всего банковского секто-
ра страны. На что будет делаться основной упор в 
работе Ноябрьского филиала Ханты-Мансийского 
банка? 

– Как и всегда – на защиту интересов своих клиен-
тов. Все наши усилия будут направлены, прежде всего, 
на сохранение и преумножение тех средств, которые 
нам доверили. 

Это первостепенная задача, и мы уже давно просчи-
тывали возможные варианты дальнейших событий на 
мировых и отечественных рынках, поэтому планомерно  
к ним готовились. 

Могу сказать, что потенциал для работы на Ямале 
очень высок, даже в период кризиса. К примеру, сейчас 
строительная сфера ушла из разряда приоритетных 
для многих банков и все, что связано с ипотекой, теперь 
под большим вопросом. Понимая это, мы разрабатыва-
ем принципиально новые механизмы финансирования 
застройщиков, работы с людьми, которые хотят улуч-
шить свои жилищные условия, и уверена, что это на-
правление станем развивать и дальше. 

Безусловно, 2009 год будет сложным для всех. Но  
мы готовы к предстоящим трудностям, и, оценивая реа-
лии, могу сказать, что у нас хватит и профессионализ-
ма, и ресурсов, чтобы продолжить развитие. 

Население выбирает 
Ханты-Мансийский банк
Средства населения на депозитах Ханты-Ман-

сийского банка по итогам 2008 года выросли на 22% 
и составили 27,7 млрд. рублей, причем только за 
декабрь их объем увеличился на 3,7 млрд.

Как отметил начальник управления розничного биз-
неса и платежных систем организации Игорь Дойников, 
данная тенденция продолжилась и в январе. «К нам 
возвращаются средства, изъятые с депозитных счетов 
в октябре-ноябре 2008 года. Люди, забрав свои накоп-
ления, пришли к тому, что хранение денежных средств 
дома не приносит никакого дохода. Если рассмотреть 
депозитную линейку банка, то на сегодняшний день 
особой популярностью пользуется вклад «Удобный»  
(в российских рублях, долларах США или евро), который 
является самым оптимальным для клиентов и позволяет 
совершать расходные операции без потери процентов и 
расторжения договора при условии сохранения несни-
жаемого остатка», – уточнил И. Дойников. 

Также достаточно популярен вклад «Мультивалют-
ный», который может быть открыт одновременно в трёх 
валютах (в российских рублях, долларах США и в евро). 
При желании и в зависимости от изменения курсов ва-
лют и своих предпочтений на текущий момент вкладчики 
могут переводить сбережения из одной валюты в другую 
без потери начисленных процентов, в пределах мини-
мальных сумм конвертаций. 



Ханты-Мансийский банк подписал соглаше-
ние с одной из ведущих строительных компа-
ний округа ЗАО «ЮграИнвестСтройПроект» о 
предоставлении кредитной линии на  сумму бо-
лее 1 млрд. рублей для завершения возведения 
трех жилых домов в Сургуте, Нижневартовске, 
Нефтеюганске.

Как отметил вице-президент финансовой органи-
зации Сергей Климчак, с «ЮграИнвестСтройПроект» 
у банка налажены давние и прочные связи. 

«Не секрет, что в период кризиса строительная 
сфера ушла из разряда приоритетных для многих 
банков, и все, что связано с ипоте-
кой, теперь под  большим вопро-
сом. Но мы  продолжаем сотрудни-
чество с компаниями, которые даже 
в сегодняшних сложных условиях 
осуществляют  возведение соци-
ально значимых объектов. Я гово-
рю, прежде всего, о тех стабильных, 
надежных и зарекомендовавших 
себя предприятиях, которые оста-
лись в бизнесе и продолжают раз-
вивать отрасль», – сообщил Сергей 
Климчак. 

Он также добавил, что с учетом 
предоставляемого кредита общий 
объем финансирования Ханты-
Мансийским банком предприятий 
строительной сферы ХМАО на  

сегодняшний день составляет более 6,4 млрд.  
рублей.

Генеральный директор ЗАО «ЮграИнвестСтрой-
Проект» Андрей Шишкин отмечает, что подписание 
данного соглашения является знаковым событием 
не только для строительного комплекса, но и для 
всей экономики округа: «Участие в наших проектах 
такого надежного финансового партнера еще раз 
подтверждает, что строительство в Югре будет раз-
виваться, а жилье, в покупку которого вложили свои 
средства жители региона, будет обязательно достро-
ено и сдано в срок».

«Мы с женой открыли в Ханты-Мансийском бан-
ке вклад «Престиж плюс», чтобы сохранить свои сбе-
режения от инфляции, и были очень удивлены, когда 
стали одними из победителей», – добавил Николай 
Никитин.

Стоит отметить, что география победителей акции – 
вся территория Югры. А главный приз – автомобиль 
«Opel Antara» – достался жительнице Сургута Нэли  
Некипеловой. 

Тюменский филиал кредитной организации также 
подвел итоги лотереи «Время выгодных вкладов!» 
среди своих клиентов. Обладателями главных при-
зов – снегохода «Yamaha» и туристической путевки – 
стали Сергей Шевцов и Анна Драгни соответственно. 

Кроме того, 98 человек получили в подарок от Ханты- 
Мансийского банка ноутбуки, видеокамеры, сотовые 
телефоны, флэш-карты, а 200 клиентов – футболки с 
автографами лучших биатлонистов.
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Укрепляя 
международные связи
Ханты-Мансийский банк и Komercni BANKA (Че-

хия) подписали рамочное кредитное соглашение по 
торговому финансированию.

В его рамках предусматривается предоставление 
средне- и долгосрочных связанных кредитных ресурсов 
российским импортерам на приобретение оборудова-
ния, произведенного в Чешской Республике. Финан-
сирование может быть предоставлено в размере до 
85% от суммы контракта под страховое покрытие на-
ционального экспортного кредитного агентства страны 
(EGAP).

главный приз уехал в сургут

Директор филиала Ханты-Мансийского банка в г. Тюмени Татьяна Попова (третья слева) и победители стимулирующей лотереи

Поддержка реального сектора 
экономики ЮГРЫ

Подписание соглашения между ЗАО «ЮграИнвестСтройПроект»
и Ханты-Мансийским банком

итоги акции

Соответствие 
международным 
стандартам
Ханты-Мансийский банк одним из первых среди 

финансовых организаций страны, пройдя аудит на 
соответствие требованиям стандарта PCI DSS, по-
лучил подтверждение по полному соответствию 
дополнительным мерам защиты ведущих мировых 
платежных систем. 

Стандарт PCI DSS разработан VISA, MasterCard, 
American Express, JCB, Discover с целью повышения 
уровня защищенности держателей карт. 

Как отметил начальник управления информацион-
ной безопасности Ханты-Мансийского банка Игорь Леге-
зин, независимый аудит, проведенный ЗАО «ЕВРААС – 
Информационные технологии», подтвердил надеж-
ность защиты клиентов финансового института и его 
соответствие самым высоким международным стан-
дартам. 

«Это является весомым подтверждением факта, 
что все персональные данные надежно защищены и 
никто не может несанкционированно воспользоваться 
средствами клиентов. Отмечу, что мы одними из пер-
вых в стране получили подтверждение о полном соот-
ветствии требованиям данного стандарта», – пояснил 
Игорь Легезин. 

Ханты-Мансийский банк в 2003 году получил ста-
тус «Principal Member» в платежных системах Visa и 
MasterCard, а уже в 2004-м начал работу собственный 
процессинговый центр организации.

На сегодняшний день общая эмиссия составляет 
более 700 тыс. карт.

Первый вице-президент банка Александр Смирнов
и обладатель второго приза Николай Никитин из пгт. Игрим

Повышен рейтинг 
Агентство «Рус-Рейтинг» повысило кредитный 

рейтинг Ханты-Мансийского банка с «BB-», прогноз 
«стабильный» до «BB», прогноз «стабильный». 

По мнению банковского аналитика агентства Алек-
сандра Понамарева, данное решение связано, в том 
числе, с вхождением в состав акционеров финансовой 
организации Евразийского банка развития.

Эксперты отмечают, что банк также получает под-
держку со стороны государства в виде ресурсов. Поми-
мо этого, финансовая и политическая поддержка осу-
ществляется и со стороны основного акционера – пра-
вительства ХМАО – Югры. 

Банк имеет системообразующее значение для Хан-
ты-Мансийского автономного округа и занимает устой-
чивые рыночные позиции на региональном уровне.

Агентство RusRating – независимое националь-
ное рейтинговое агентство, работающее на российском 
рынке с 2001 года. Основные его задачи – присуждение 
рейтинга банкам, лизинговым компаниям, промышлен-
ным предприятиям, облигациям и исследование кре-
дитно-финансового сектора.

Аудитор выбран
Акционеры Ханты-Мансийского банка на вне-

очередном собрании выбрали в качестве аудитора 
финансовой отчетности по международным стан-
дартам за 2008 год ЗАО «КПМГ».

ЗАО «КПМГ», член ассоциации KPMG International 
(Швейцария), работает в России с 1990 года. Компа-
ния предоставляет аудиторские и консультационные 
услуги по налоговым и финансовым вопросам клиен-
там, среди которых большинство крупнейших отечест-
венных и международных корпораций, а также целый 
ряд неправительственных организаций и финансовых 
институтов.

Главный приз лотереи – автомобиль «Opel Antara» 
достался жительнице Сургута Нэли Некипеловой

(Окончание. Начало на стр. 1)
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Юбилейный клиент
В дополнительном офисе филиала Ханты-

Мансийского банка в Нижневартовске по адресу: 
ул. Маршала Жукова, появился 1000-й корпора-
тивный клиент. Им стало ЗАО «Редакция газеты 
«Нефтяник». 

Как отметил заместитель директора филиала Евге-
ний Хлыстиков, юридические лица и индивидуальные 
предприниматели всегда могут получить полный спектр 
банковских услуг не только в головном офисе филиала 
организации.

«Сеть обслуживания клиентов в Нижневартовске 
и районе активно расширяется и насчитывает 19 до-
полнительных офисов, а также 6 операционных касс. 
Девиз Ханты-Мансийского банка – быть доступным  
и идти навстречу клиенту. Сегодня поздравляем  
1000-го корпоративного клиента, открывшего счет в дан-
ном подразделении», – добавил Евгений Хлыстиков. 

Всего на обслуживании Нижневартовского филиала 
банка почти 3 тыс. предприятий и организаций города 
и района.

Генеральный директор газеты «Нефтяник» Радик 
Карипов отметил, что для редакции было важно сотруд-
ничество с государственным банком. 

«Сегодня в стране намечается тенденция перево-
да счетов в государственные кредитно-финансовые 
учреждения. Нас устраивает, что у Ханты-Мансийско-
го банка самая широкая сеть банкоматов, это создает 
серьезные преимущества при обслуживании зарплат-
ных проектов. Ханты-Мансийский банк – это системо-
образующий региональный банк, сотрудничая с ним, 
мы развиваем экономику своего округа, а не экономику 
столичных городов», – уточнил Радик Карипов.

Заместитель директора Нижневартовского филиала 
финансовой организации Евгений Хлыстиков вручил 
генеральному директору ЗАО «Редакция газеты «Не-
фтяник» Радику Карипову подарочный сертификат на 
бесплатное обслуживание в системе «Банк-Клиент».

Помощь 
муниципалитетам
Ханты-Мансийский банк по итогам открытых 

торгов на оказание финансовых услуг получил пра-
во на предоставление кредитных ресурсов адми-
нистрациям городов Радужный и Покачи. 

Выделенные средства будут направлены на покры-
тие дефицита бюджетов муниципальных образований. 
Всего планируется предоставить более 100 млн. руб. 

Как отметил вице-президент кредитной организации 
Виталий Мосунов, Ханты-Мансийский банк в этом году 
заключил несколько контрактов на оказание финансо-
вых услуг местным органам власти. 

В частности, кредитные линии были открыты для 
администраций муниципальных образований Нягани, 
Нижневартовска, Стрежевого (Томская область) и Кон-
динского района.

Продолжая 
сотрудничество
По итогам открытых торгов Ханты-Мансийский 

банк продолжит обслуживание зарплатного проекта 
администрации п. Боровский (Тюменская область). 

На сегодняшний день Тюменский филиал органи-
зации сотрудничает с более чем 300-ми предприяти-
ями и организациями региона в реализации подобных 
программ.

Кроме того, по результатам торгов банк продол-
жит осуществлять инкассацию средств Новосибир-
ского государственного университета (Новосибирск) 
в 2009 году.

Популярность монет из драгоценных ме-
таллов заметно выросла за последние не-
сколько лет. Это и понятно, ведь покупая та-
кой оригинальный сувенир для себя или в пода-
рок, вы автоматически вкладываете деньги в 
настоящее золото или серебро. 

А принимая во внимание то, что инвести-
ции в монеты из драгоценных металлов подчас 
даже выгоднее банковских вкладов, интерес к 
ним не ослабевает. 

И тут возникает главный вопрос – какую именно 
монету приобрести?

К примеру, на сегодняшний день Ханты-Мансий-
ский банк предлагает взыскательному покупателю 
порядка 130 видов российских и иностранных монет, 
причем как коллекционных, так и инвестиционных. 

«Вы можете найти у нас 
памятные российские монеты 
практически всех популярных 
серий, в том числе историчес-
кой и географической, спортив-
ной тематики, а также таких дол-
госрочных проектов, как «Крас-
ная книга России», «Архитек-
турные памятники России», «Выдающиеся личности 
России», «Сохраним наш мир», «Вооруженные силы 
Российской Федерации», «Золотое кольцо России» 
и «Лунный календарь», – рассказывает эксперт от-
дела розничного бизнеса Ханты-Мансийского банка 
Сергей Рамзов.

Особым спросом в пос-
леднее время пользуются се-
рии «Выдающиеся личности 
России» – писатель Николай 
Носов, режиссер и драматург 
Владимир Немирович-Данчен-
ко, скульптор Евгений Вучетич, 
«Архитектурные памятники 
России» – Владимирский собор Задонского Рож-
дество-Богородицкого монастыря, «Лунный кален-
дарь» – год Быка. 

Ханты-Мансийский банк предлагает не только мо-
неты, отчеканенные в России. Все большую популяр-
ность приобретают различные зарубежные варианты. 

«Используя уникальные технологии, монетные 
дворы с мировым именем еже-
годно удивляют своих клиентов 
необычным дизайном и компо-
зицией, качеством и упаковкой. 
Монеты могут быть цветными и 
позолоченными, с бриллиантами 
и другими драгоценными камня-
ми и даже со специальным «уш-
ком» для ношения в качестве 
подвески!

К примеру, к Новому году у нас 
в продаже появились серебряные монеты Науру с 
цветным изображением Снегурочки и Деда Мороза, а 
также золотые монеты австралийской лунной серии 
«Год Быка». Кроме того, в банке вы можете купить 
монеты с изображением фрагментов произведений 
Леонардо да Винчи (княжество Андорра, 2008 год) 
и Микеланджело Буонарроти (Острова Кука, 2008), 
монеты из серии «Мультфильмы» (Острова Кука, 
2008 год), а также «Знаки Зодиака», выпущенные 
Центральным Банком Армении. Это действительно 
оригинальный и красивый сюрприз, который навер-
няка будет выделяться из общей массы подарков», – 
уточнил Сергей Рамзов.

Но все же безуслов-
ный лидер продаж – это 
золотая инвестиционная 
монета «Георгий Побе-
доносец» номиналом  
50 рублей. 

Свое название ин-
вестиционные монеты 
получили из-за высокой 
пробы (до 999-й), кото-
рая позволяет их рас-
сматривать как драго-
ценный металл, который 
в последние годы стал 
одним из самых выгод-
ных объектов вложений. Рост отпускных цен Банка 
России на золотые монеты «Георгий Победоносец» 
в прошлом году составил около 20%. 

В среднем, как утверждают эксперты, инвестиции в 
золотые монеты приносят не менее 15-20% годовых.

Чтобы не потерять в деньгах, эксперты совету-
ют при покупке ориентироваться на то, чтобы цена 
монеты максимально приближалась к стоимости ме-
талла на рынке.

«Бытует мнение, что, ку-
пив монету, ее сложно будет 
продать. Я бы сказал, что в ка-
кой-то мере это утверждение 
справедливо при реализации 
памятных монет, которые поку-
паются чаще в качестве подар-
ка, а не вложения средств. Что 
же касается именно инвести-

ционных монет, то они желанные гости в отечествен-
ных банках. Их стоимость имеет уровень поддержки, 
равный текущей цене драгоценного металла», – по-
яснил Сергей Рамзов.

Особенно стоит отметить, 
что монетные инвестиции счи-
таются наиболее интересными 
на длительные сроки – не ме-
нее 3–5 лет. 

Купив монеты, имеет смысл 
позаботиться об их сохраннос-
ти, так как любые повреждения 
могут существенно повлиять на 

цену при продаже, да и в качестве подарка в этом 
случае они вряд ли подойдут. 

«Обычно монеты хранятся в прозрачных пласт-
массовых капсулах, которые идут в комплекте с ними 
и лучше их даже не вскрывать, ведь ценятся экземп-
ляры, на которых нет следов обращения», – говорит 
Сергей Рамзов.

Большей сохранностью тра-
диционно отличается золото, в то 
время как серебряные изделия 
могут быть подвержены корро-
зии. Покупая монету наивысшего 
качества с зеркальной поверх-
ностью («пруф»), важно не ка-
саться ее поля: потеря чистоты 
зеркала значительно уменьшает 
ценность монеты и ее внешний 
вид. А вот не так давно появив-
шиеся на рынке монеты из окси-

дированного серебра можно вынимать из капсулы: 
от контакта с руками и воздухом металл не изменит 
своих качеств.

Начальник управления розничного бизнеса и 
платежных систем банка Игорь Дойников:

«В прошедшем году Ханты-Мансийский банк 
реализовал около 5 тыс. монет из драгоценных 
металлов, объём продаж превысил обороты 2007 
года практически в 2 раза. 

В наших планах – занять лидирующие позиции 
в регионе по данному направлению бизнеса, и для 
этого предпринимается ряд шагов. Ведется пос-
тоянная работа по увеличению ассортимента и 
расширению сети продаж. Практически во всех 
наших филиалах появятся основные виды монет – 
подарочные, инвестиционные и коллекционные. 

В 2009 году банк планирует значительно увели-
чить и долю монет иностранного производства.  
В то же время будут отслеживаться все без  
исключения новинки Центрального банка».

Красивые инвестиции



Ханты-Мансийский банк в прошедшем году направил 
на спонсорскую и благотворительную помощь более  
130 млн. рублей. 

Средства организации были адресованы на поддержку куль-
туры и искусства, спорта, талантливой молодежи, оказание пер-
сонифицированной помощи населению, а также реализацию 
социально значимых программ. 

В 2008 году банк оказал финансовую помощь в приобретении 
телевизионных приставок цифрового вещания стандарта DVB-T 
для ветеранов, проживающих на территории округа, Музею При-
роды и Человека, проекту геологического природного памятника 
«Самаровский останец», а также хоккейному клубу «Югра». 

Как отметил вице-президент Ханты-Мансийского банка Ви-
талий Мосунов, благотворительность является неотъемлемой 
частью деятельности организации. 

«Мы осознанно идем на затраты, которые связаны с оказа-
нием помощи населению региона и реализацией социальных 
проектов. Это принципиальная позиция, которая полностью 
поддерживается нашим основным акционером – Правитель-
ством ХМАО. Особенно важна эта деятельность сегодня, когда 
даже малейшая помощь может сыграть существенную роль для 
отдельного человека. Банк и в дальнейшем будет придержи-
ваться политики меценатства, направленной на поддержание 
стабильной ситуации в Югре», – пояснил Виталий Мосунов.
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Подведены итоги 
стимулирующей 
лотереи
Акция «Социальная» проходила на террито-

рии ХМАО – Югры, в городах Тюмени и Новоси-
бирске с 1 мая по 31 декабря 2008 года. 

Среди держателей социальных карт и владель-
цев вкладов «Пенсионный до востребования», а это 
в основном пожилые люди, студенты, получатели 
социальных выплат и пособий, ежемесячно разыг-
рывались подарочные сертификаты на сумму 1500 
рублей каждый. Всего за период акции ее победите-
лями стали 113 человек.

Как отметил начальник Управления маркетинга 
Ханты-Мансийского банка Владислав Волков, об-
ладатели сертификатов могут приобрести продукты 
питания в торговой сети партнеров кредитной орга-
низации. 

«Ханты-Мансийский банк будет продолжать по-
литику по поддержке особой категории клиентов – 
пенсионеров, студентов, получателей различных 
социальных выплат. Организация и впредь станет 
оказывать им помощь, вводя льготные условия об-
служивания и организуя всевозможные социальные 
акции», – уточнил Владислав Волков.

новости

Многодетная семья –
это плюс!
Большое спасибо за то, что ваш банк оказал нам 

поддержку. 
В Год семьи только Ханты-Мансийский банк нам 

помог и выдал ипотечный кредит на приобретение 
квартиры. Наша семья не подпадает ни под один 
федеральный закон о льготной ипотеке: мне 35 лет, 
мужу Михаилу – 37, а нашим детям: Владиславу – 
5 лет 4 месяца, двойняшкам Ростиславу и Свято-
славу – по 2 года 10 месяцев. 

Мы обратились в несколько известных банков, 
чтобы взять ипотечный кредит на коммерческой ос-
нове, но в связи с тем, что не являемся льготниками, 
да к тому же многодетная семья, нигде не получили 
одобрения. 

В одном банке мне прямо так и сказали: «У вас 
есть минус – это многодетность, а это – хлопоты для 
банка». И только Ханты-Мансийский банк пошел нам 
навстречу, посчитав, что многодетность – это плюс. 
Еще раз большое вам спасибо!

С уважением, многодетная семья Нагаевых,
г. Нижневартовск

благодарность

Самая спортивная 
организация 
В Центре спортивной подготовки «Дружба» 

Ханты-Мансийска прошло торжественное подве-
дение итогов года. 

В рамках традиционного праздника «Спортивная 
элита – 2008» состоялось чествование ведущих ат-
летов, тренеров, награждение коллективов предпри-
ятий и организаций города, участвовавших в спор-
тивно-массовых состязаниях в прошедшем году.

В номинации «Лучший коллектив физической 
культуры и спорта среди предприятий, учреждений  
и организаций столицы Югры» лидером признан 
Ханты-Мансийский банк. 

Как было отмечено, коллектив кредитной орга-
низации награжден за активную пропаганду спорта, 
регулярное участие во всех соревнованиях, прово-
димых администрацией города, в которых команда 
Ханты-Мансийского банка занимает исключительно 
призовые места.

В свободное от работы 
время Анастасия Василье-
ва, старший юрисконсульт 
экспертно-правового от-
дела, пропагандирует здо-
ровый образ жизни, прово-
дит фитнес-тренировки 
для сотрудников банка.  
Во время этих занятий и 
сплотился дружный кол-
лектив «СпортТайм» – ко-
манда, которая на регио-
нальной фитнес-конвенции 
2008 года заняла почетное 
второе место.

Анастасия Васильева –
тренер команды
«СпортТайм»:

«К выступлению на конвенции мы готовились 
два месяца. Конечно, это немного, но выглядели 
хорошо. Хотели показать все наши «фишки». Вол-
новались, но в меру, и были готовы к любым неожи-
данностям. Думаю, такой настрой помог команде 
снять психологический барьер и некий страх перед 
выступлением. Девочки мои – молодцы, они с та-
ким удовольствием и азартом отработали номер.  
У них глаза горели! Я настолько благодарна им, 
ведь для меня главная награда – их желание зани-
маться».

Фитнес – спорт, которым могут заниматься и муж-
чины, и женщины, но на тренировки Ханты-Мансий-
ского банка три раза в неделю пока ходят только 
дамы. Цель посещения у всех разная. Кто-то хочет 
похудеть, кто-то стать более грациозной и пластич-
ной, а кто-то просто получить удовольствие от дви-
жения, пообщаться. Каждый ищет и свое направле-

ние: степ, силовые или танцевальные тренировки. 
Анастасия – спортсмен со стажем, кандидат в мас-
тера спорта по лыжным гонкам, а к фитнесу пришла 
почти случайно.

Анастасия Васильева – 
тренер команды 
«СпортТайм»:

«После двенадцати лет занятий лыжными гон-
ками невозможно просто взять и бросить спорт 
вообще. Необходимо же поддерживать себя в фор-
ме. Раньше даже не представляла, как можно этим 
заниматься под музыку? Если бы не случай. Как-то 
подруга попросила меня заменить ее на трени-
ровках по фитнесу. Я попробовала и понравилось. 
Съездила на курсы подготовки инструкторов и 
вот уже пять лет преподаю.

На каждую тренировку в коллектив «СпортТайм» 
приходит все больше желающих заняться спортом. 
Теперь у девушек следующая цель – выступление на 
весенних соревнованиях федерации фитнеса и боди-
билдинга. В планах – заработать золото!» 


