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услуги

новости

Развитие 
продолжается
Валюта баланса Ханты-Мансийского банка пре-

высила 263,65 млрд. рублей. 

Собственные средства организации увеличились 
за 9 месяцев на 17,04% и достигли 22 млрд. рублей. 
Кредитный портфель вырос на 11,55% до 76,12 млрд. 
рублей. 

Сумма привлеченных средств населения увеличи-
лась на 13,34% до 31,37 млрд. рублей, объем средств 
на счетах юридических лиц превысил 26,67 млрд. 
рублей.

Прибыль до налогообложения с начала 2009 года 
составила 416,41 млн. рублей.

Нужен кредит – оформляй карту!

Сотрудничество, 
выгодное всем
Ханты-Мансийский банк и Ханты-Мансийский 

Негосударственный пенсионный фонд подписали 
договор о сотрудничестве и расширении взаимо-
действия. 

событие

новый офис – новые технологии 
Ханты-Мансийский банк презентовал 

офис, работающий по принципиально но-
вым технологиям обслуживания клиентов.

В подразделении, которое расположено в 
самом центре Ханты-Мансийска по адресу:  
ул. Энгельса 3, действует зона круглосуточного 
обслуживания с доступом в помещение по плас-
тиковой карте. Клиентам предоставлена возмож-
ность воспользоваться банкоматами с функци-
ей принятия наличных денежных средств, ин-
формационным киоском, а в самое ближайшее  
время – услугой web-banking. 

Также для удобства посетителей организова-
на «электронная очередь», которая распределяет 
потоки клиентов в соответствии с проводимыми 
операциями и загруженностью сотрудников бан-
ка. Теперь человеку необходимо лишь получить 
из специального устройства талон с номером и 
дождаться приглашения на обслуживание. 

Еще одним нововведением является уста-
новка так называемых «электронных кассиров», 
практически полностью заменяющих обычных, что зна-
чительно сокращает время обслуживания клиента. 

Как отметил в ходе торжественной презентации под-
разделения президент Ханты-Мансийского банка Дмит-
рий Мизгулин, новые технологии будут опробованы и в 

дальнейшем внедрены в других офисах организации. 
«Как правило, такие новинки мы тестируем именно 

в Ханты-Мансийске, а затем распространяем их на всю 
сеть обслуживания. Данное подразделение оказывает 
стандартный комплекс банковских услуг, только проис-
ходит это на более высоком технологическом уровне. 

Я уверен, что эти услуги удобны и будут по досто-
инству оценены нашими клиентами. Они действи-
тельно существенно упрощают и, самое главное, 
ускоряют работу сотрудников, делая общение с 
банком еще более комфортным», – пояснил Дмит-
рий Мизгулин. 

Поздравляя Ханты-Мансийский банк с открыти-
ем высокотехнологичного отделения, глава окруж-
ного центра Андрей Букаринов пожелал финансо-
вой организации дальнейшего движения вперед. 

«Мне сейчас достаточно трудно представить 
жизнь города без работы Ханты-Мансийского бан-
ка. Я сам являюсь давним клиентом организации 
и вижу, как она стремительно развивается. Уве-
рен, что потенциал у банка огромный и все те но-
вые технологии, которые мы сейчас видим в этом 
офисе, постепенно войдут в нашу повседневную 
жизнь, делая ее более качественной», – сказал 
Андрей Букаринов.

Подписание договора – переход на качественно новый 
этап сотрудничества  

Как отметил в ходе церемонии президент кредитной 
организации Дмитрий Мизгулин, плодотворная совмест- 
ная работа компаний длится уже на протяжении не-
скольких лет. 

«Сегодня более полутора миллионов наших клиен-
тов заинтересованы в тех возможностях, которые пре-
доставляют федеральные и окружные программы при 
содействии Негосударственного пенсионного фонда. 

Отмечу, что мы работаем с НПФ практически со 
дня его основания. Действует совместный проект по-
полнения пенсионных взносов через наши банкоматы, 
а десятки тысяч людей получают полагающиеся им 
средства на Социальные карты организации, при этом 
начисляется повышенный процентный доход», – пояс-
нил Дмитрий Мизгулин. 

Президент Ханты-Мансийского Негосударственно-
го пенсионного фонда Максим Филатов считает, что 
обширная филиальная сеть банка поможет выстроить 
отношения с потенциальными клиентами на еще боль-
шей территории. 

«С подписанием договора сотрудничество перехо-
дит на качественно новый этап. Это даст возможность 
оказывать услуги Фонда не только в ХМАО, но и за 
пределами Югры, там, где функционируют филиалы 
и дополнительные офисы нашего партнера. Со своей 
стороны, мы будем информировать население о значи-
мых для пенсионеров программах банка. Прежде всего, 
я говорю о Социальном проекте организации, который 
специально создан для поддержки пожилых людей и 
получателей различных пособий», – уточнил Максим 
Филатов. 

На сегодняшний день Социальными картами Ханты- 
Мансийского банка, а также специализированными 
Пенсионными вкладами пользуются более 130 тыс. 
жителей Югры. Ежегодно им начисляется порядка 
100 млн. рублей чистого процентного дохода.

По мнению специалистов, кредит-
ные карты являются одним из самых 
перспективных продуктов для физи-
ческих лиц, который постепенно за-
меняет потребительские кредиты 
и займы на неотложные нужды. В то 
же время для многих людей такой 
механизм получения средств еще не 
стал в полной мере привычным. 

Насколько выгодна кредитка, кто 
ее может получить и как правильно 
использовать эту карту, на приме-
ре новых предложений Ханты-Мансийского банка 
рассказывает вице-президент организации Юрий 
ЖИГАЛКИН.

– Юрий Алексеевич, кредитными картами Хан-
ты-Мансийского банка сейчас пользуются более 40 
тыс. клиентов. Аналогичное количество договоров 
заключено по потребительским кредитам. В чем от-
личие этих услуг, если в обоих случаях люди поль-
зуются заемными средствами?

– По сути, карта это тот же потребительский кредит, 
только гораздо более удобный. 

Главным ее преимуществом является возможность 
использования денежных средств, не отчитываясь пе-
ред банком об их целевом использовании, и постоянное 
возобновление кредитной линии после погашения. Дру-
гими словами, не нужно обращаться в банк за каждым 

новым займом, проходя при этом 
процедуру оценки платежеспо-
собности.

Более того, вы получаете кре-
дитную карту с определенным ли-
митом – суммой денег, без залога 
и поручителей. Это крайне нема-
ловажный момент в наше время, 
когда буквально все связаны ра-
нее взятыми обязательствами. 

На оформление кредитной 
карты уходит от двух до семи 

дней, после чего клиент приобретает удобный финан-
совый инструмент, позволяющий в любой момент полу-
чить необходимую сумму денег в ближайшем банкома-
те или оплатить покупку в торговой точке. 

То есть, можно сказать, что кредитка вобрала в себя 
лучшие элементы карточной технологии и современ-
ных потребительских ссуд. 

– Кто может получить кредитную карту вашего 
банка и с чем связаны нововведения по данному 
продукту? 

– До сих пор у нас действовали два способа ее полу-
чения. Первый и основной – карта выдавалась работни-
кам предприятий, которые сотрудничают с банком в рам-
ках зарплатных проектов. Второй – лицам, оформившим 
вклад на сумму, превышающую 100 тыс. рублей. 

(Окончание на стр. 3)

Руководитель дирекции банка по г. Ханты-Мансийску Роман Голуб
знакомит гостей с новым офисом

Официальное открытие нового офиса Ханты-Мансийского банка



БАНК–КЛИЕНТ �Октябрь 2009 № 10 (65)

люди нам доверяют!

власть

Глава города Сургута 
Александр Сидоров:

– Ханты-Мансийский банк является 
одним из крупнейших кредитных учреж-
дений, осуществляющих свою деятель-
ность в Сургуте. 

Для жителей города важно наличие удоб-
ной инфраструктуры, конкурентных усло-
вий предоставления банковских продуктов.  
И тот факт, что Ханты-Мансийский банк каж-
дый год открывает новые офисы, говорит о 
том, что услуги организации действительно 
востребованы. 

Администрация города ежегодно позд-
равляет лучших выпускников образователь-
ных учреждений с окончанием школы, и на 
протяжении ряда лет кредитная организация 
является одним из спонсоров данного мероп-
риятия. Ханты-Мансийский банк оказывает 

поддержку и другим социально значимым мероприятиям – конкурсам профессио-
нального мастерства «Золотое будущее Югры», «Педагог года», встречам пенсио-
неров, ветеранов войны, проводимым городским управлением социальной защиты. 
Совместно с Сургутской ТПП и городским Фондом поддержки предпринимательства 
Югры кредитная организация проводит семинары по кредитованию для представите-
лей малого и среднего бизнеса.

В рамках государственных и собственных ипотечных программ территориальным 
подразделением банка выдано 1625 жилищных займов в объеме 3 млрд. 176 млн. 
рублей. 

Устойчивое финансовое положение Ханты-Мансийского банка, исполнение всех 
принятых на себя обязательств, активное участие в общественной жизни города вы-
зывают уважение и доверие жителей Сургута!

«Ханты-Мансийский банк 
всегда выполняет свои 
обязательства»

развитие

Филиал Ханты-Мансийского 
банка в Сургуте – одно из веду-
щих территориальных подраз-
делений организации, активно 
развивающееся на территории 
города и района. О результатах 
и перспективах деятельности 
разговор с руководителем фи-
лиала Олегом МЫЗГИНЫМ.

– Олег Федорович, еще не-
много – и закончится год. Можно 
ли уже сейчас подвести предва-
рительные итоги работы?

– Одной из основных задач на 
текущий год, поставленных перед 
подразделением, было дальней-
шее развитие инфраструктуры Ханты-Мансийского 
банка на территории Сургутского района. Здесь дав-
но и плодотворно функционируют дополнительные 
офисы организации в г. Лянторе, пгт. Федоровском, 
а в прошлом году были открыты отделения в посел-
ках Белый Яр и Солнечном. Очередным шагом стало 
создание полноценного офиса в самом северном на-
селенном пункте Сургутского района – в пос. Нижне-
сортымском, где физическим и юридическим лицам 
предоставляется полный комплекс банковских услуг. 

Стоит отметить, наше активное продвижение на 
территории района сопряжено с определенными 
трудностями. При реализации данного проекта при-
ходилось решать ряд сложных организационных, ад-
министративных, технологических вопросов, так как 
в летнее время большинство поселков практически 
недоступны, добраться до них автомобильным транс-
портом можно только по зимнику.

Ощутимых успехов удалось добиться, опираясь на 
поддержку органов местного самоуправления. Адми-
нистрация Сургутского района и Ханты-Мансийский 
банк – давние стратегические партнеры. Плодотвор-
ное сотрудничество продолжается около пяти лет. И в 

первую очередь оно направлено на 
повышение уровня жизни сельчан 
за счет доступности для них всех 
видов банковских услуг. 

Например, в 2008 году филиал 
выиграл конкурс на обслуживание 
муниципальных организаций Сургут-
ского района в рамках зарплатных 
проектов. Ханты-Мансийский банк в 
очередной раз оправдал звание на-
дежного финансового института, и 
как результат – администрация му-
ниципального образования приняла 
решение о бесконкурсном продле-
нии сроков обслуживания нашей ор-
ганизацией зарплатных проектов на 
3 года. На сегодняшний день заклю-

чено более 500 договоров с предприятиями города и 
района на зарплатные проекты.

Выполняя взятые на себя обязательства, практи-
чески в каждом населенном пункте установлен бан-
комат или терминал для выдачи наличных. Сельские 
жители теперь не только получают зарплату на карты 
организации, но и оплачивают услуги связи, ЖКХ, на-
логи через банкоматы и информационно-платежные 
киоски. 

– А как в филиале развивается направление 
корпоративного обслуживания?

– Филиал Ханты-Мансийского банка в Сургуте – 
универсальное подразделение с мощной ресурсной 
базой, предоставляющее максимально возможный 
спектр услуг для физических и юридических лиц. 
Кроме того, наш город самый крупный в округе, что 
позволяет активно развивать обслуживание корпора-
тивных клиентов. В филиале открыто свыше 2 тыс. 
расчетных счетов, кредитный портфель юридических 
лиц составляет более 2,3 млрд. рублей. 

В настоящее время мы сотрудничаем со мно-
гими крупнейшими предприятиями города – ОАО 

«Мостострой-11», ОАО «Ханты-Мансийскдорстрой»,  
ОАО «Авиакомпания ЮТэйр», ООО «Специализиро-
ванное карьерное управление», ГП ХМАО – Югры «Се-
веравтодор», ФГУП «Почта России», ОАО «Страховая 
медицинская компания «Югория-Мед». Данные пред-
приятия находятся на комплексном обслуживании.

Однако филиал не останавливается на достигну-
том, постоянно расширяя клиентскую базу. Одним из 
новых партнеров банка стало ОАО «ЗапСибЭлектро-
сетьстрой», которому  предоставлен весь комплекс 
услуг, в том числе рассчетно-кассовое обслуживание, 
кредитование, система «Банк-Клиент». 

При достаточно больших возможностях по работе 
с корпоративными клиентами мы не ограничиваемся 
только этим направлением, а целенаправленно раз-
виваем розничный бизнес. В каждом районе Сургута 
функционируют отделения и операционные кассы бан-
ка, и выбранный курс – быть ближе к потребителю – 
будет реализовываться и дальше. В будущем плани-
руется расширять нашу сеть, к примеру, откроем но-
вый офис по ул. Набережной, 2.

В целом сеть отделений Сургутского филиала на-
считывает 19 дополнительных офисов, 2 операцион-
ные кассы, функционирует 87 банкоматов. А 15 лет 
назад, когда было создано наше подразделение, его 
офис располагался по ул. Дзержинского в трехком-
натной квартире, где работало всего-то 18 человек. 
За это время многое изменилось, и главное – отноше-
ние населения к банковской системе. Недоверие сме-
нилось пониманием того, что кредиты и депозиты – 
такой же привычный атрибут повседневной жизни, как 
свет и вода. 

О доверии жителей Сургута и района к Ханты-
Мансийскому банку говорят цифры. Сегодня в фи-
лиале организации открыто почти 40 тыс. вкладов на 
сумму порядка 4 млрд. рублей, прирост средств фи-
зических лиц только с начала года составил 55%. Не 
менее популярными у населения остаются кредитные 
продукты банка: портфель физических лиц сегодня 
превышает 3 млрд. рублей.

Глава Сургутского района 
Дмитрий Макущенко:

– На сегодняшний день активно разви-
вается сотрудничество администрации 
Сургутского района и Ханты-Мансийско-
го банка, который зарекомендовал себя 
как надежный партнер, стабильное кре-
дитное учреждение, профессиональный 
проводник финансовых ресурсов муни-
ципального образования. 

Вот уже почти пять лет банк активно раз-
вивается на территории района, делая все 
необходимое, чтобы сельские жители шли в 
ногу со временем и имели такие же возмож-
ности, что и горожане. На сегодняшний день 
кредитная организация представлена прак-
тически во всех поселениях территории: в  
г. Лянторе, пгт. Федоровском, пос. Белый Яр, 
Солнечном и Нижнесортымском функциони-
руют дополнительные офисы, в пос. Локосо-
во и Высокий мыс, д. Русскинской держатели банковских карты обслуживаются в 
рамках специальных соглашений в отделениях связи «Почта России», а также широ-
ко используют возможности информационно-платежных киосков. В остальных сель-
ских поселениях установлены банкоматы кредитной организации.

В настоящее время работники всех бюджетных учреждений Сургутского райо-
на получают заработную плату на карты Ханты-Мансийского банка. Данный способ 
удобен как для организаций, так и для сотрудников. Наличие передовых информа-
ционных технологий позволяет в кратчайшие сроки, с минимальными затратами 
времени, осуществлять выплаты, а благодаря разветвленной сети банкоматов и 
POS-терминалов держатель карты может осуществить множество банковских опе-
раций, не обращаясь непосредственно в отделения кредитной организации. Все это 
особенно удобно для жителей сельской местности, проживающих в труднодоступ-
ных территориях.

«Банк, для которого не 
существует расстояний»
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Генеральный директор ООО «Специализированное 
карьерное управление» Михаил Сорокин:

«Ханты-Мансийский банк всегда
открыт для диалога!»

партнер

– Сотрудничеству нашего предприятия с 
Ханты-Мансийским банком почти три года. За 
это время сложились тесные партнерские вза-
имоотношения.

В Сургутском филиале кредитной организации 
у ООО «СКУ» открыт расчетный счет, ведется овер-
драфтное обслуживание, работники компании получа-
ют зарплату на карточки банка. Благодаря его ресур-
сам предприятие завершило строительство ряда объ-
ектов и приступило к возведению новых. Это особенно 
актуально в сложившихся экономических условиях: 
сегодня многие строительные организации заморози-
ли стройплощадки, сократили объемы. Однако ООО 
«СКУ» продолжает наращивать обороты. В настоящее 
время уже подготовлен к сдаче жилой дом, еще два 
будут запущены в эксплуатацию в декабре текущего 
года. Кроме этого, завершены реконструкция и бла-
гоустройство проспекта Мира, ведется строительство 
«Югорского тракта» – значимой для Сургута дорож-
ной развязки, которая позволит разгрузить серьезные 
транспортные потоки.

Проекты, претворяемые в жизнь ООО «Специали-
зированное карьерное управление», имеют для города 
ярко выраженную социальную значимость. Вся профес-
сиональная деятельность предприятия – строитель-
ство жилых домов, дорог, благоустройство Сургута – 

направлена на повышение качества и уровня жизни се-
верян. И это стало возможным благодаря нашему дело-
вому партнеру – Ханты-Мансийскому банку.

Высокий финансовый потенциал, быстрота принятия 
решений, выгодные условия для корпоративных клиен-
тов – отличительные черты, позволившие кредитной 
организации стать лидером банковского сектора Югры. 
Многолетняя практика сотрудничества показывает, что 
Ханты-Мансийский банк всегда открыт для диалога!

Покоряя древнюю 
столицу Сибири
Ханты-Мансийский банк открыл первый пол-

нофункциональный офис в Тобольске по адресу:  
ул. С. Ремезова, д. 40.

Навстречу клиентам
Ханты-Мансийский банк с 1 октября изменил ус-

ловия по всей линейке потребительских кредитов, 
снизив ставки и убрав комиссию за рассмотрение 
заявки на займ.

Как пояснила начальник Управления потребитель-
ского и ипотечного кредитования организации Ирина 
Корниенко, также снижена комиссия за ведение ссуд-
ного счета. 

«Ранее, в середине сентября, Ханты-Мансийский 
банк значительно увеличил сроки и объемы предостав-
ляемых кредитных средств населению, а также расши-
рил границы минимальной и максимальной суммы, ко-
торую может получить заемщик.

Сейчас, принимая во внимание улучшение ситу-
ации на рынке, мы сделали очередной шаг навстречу  
клиентам и снизили ставки на 1%», – отметила Ирина 
Корниенко.

услуги

Нужен кредит – оформляй карту!

Заместитель главы администрации Тобольска Игорь Сутягин 
и директор филиала Ханты-Мансийского банка в Тюмени 
Татьяна Попова торжественно открыли новый офис

Как сообщил на презентации вице-президент банка 
Игорь Мороз, это серьезный шаг по освоению второго 
по величине города юга Тюменской области. 

«Мы считаем, что у Тобольска значительный потен-
циал для развития, и уверены, что продукты и услуги 
нашей финансовой организации будут востребованы 
как населением, так и юридическими лицами. 

Безусловно, у нас есть понимание того, что в городе 
уже существует своя сложившаяся специфика рынка. 
Но не стоит забывать, что Ханты-Мансийский банк вхо-
дит в 30-ку лидеров финансового сектора России. Мы 
прекрасно знаем все реалии рынка региона и уверены, 
что в перспективе кредитная организация займет в То-
больске серьезную долю рынка. Безусловно, вслед за 
сегодняшним офисом будут открыты и другие», – отме-
тил Игорь Мороз. 

Директор Тюменского филиала Ханты-Мансийско-
го банка Татьяна Попова уточнила, что в новом под-
разделении клиентам предоставлен весь спектр фи-
нансовых услуг. 

«Для физических лиц мы можем предложить, в 
первую очередь, вклады, выпуск пластиковых карт, 
прием платежей, различные виды кредитования, осу-
ществление денежных переводов и валютно-обмен-
ные операции.

Для предприятий и индивидуальных предпринима-
телей – расчетно-кассовое обслуживание с использова-
нием системы «Банк-Клиент» по достаточно выгодным 
тарифам, кредитование, участие в зарплатных проек-
тах, установку платежных терминалов в торгово-сер-
висных точках и другие продукты», – пояснила Татьяна 
Попова. 

Она также добавила, что в двух банкоматах, ус-
тановленных в ТЦ «ЦУМ» (8 мкр., д. 7) и в гостинице 
«Сибирь» (ул. С. Ремезова, д. 1), помимо снятия денег, 
клиенты смогут оплатить услуги ЖКХ, телефонной свя-
зи и кабельного телевидения, погасить кредит или по-
полнить вклад. 

«Я уверена, что банк со своим мощным ресурсным 
потенциалом, высокими технологиями и огромным опы-
том работы будет полезен городу, населению и пред-
приятиям», – отметила Татьяна Попова.

(Окончание. Начало на стр. 1)

Необходимо отметить, что Ханты-Мансийский банк 
ведет очень активную политику по расширению сети 
обслуживания. Только за год мы открыли два новых 
филиала в ЯНАО и Курганской области, интенсивно 
развиваем свой бизнес в Новосибирске и в Республике 
Карелия, а также в округе и на юге Тюменской области. 
Вполне логично, что на новые территории имеет смысл 
входить с усовершенствованным продуктом, который 
начинает действовать с 1 ноября. 

Как и ранее, кредитные карты MasterCard Electronic 
и Visa Classic будут выдаваться сотрудникам пред-
приятий, работающих с банком в рамках зарплатных 
проектов. 

Только, если прежде клиенты могли получить кре-
дитные карты после заключения зарплатного договора 
и наличия на своем счете в течение 6 месяцев ста-
бильного дохода, то теперь кредитная карта выдается 
практически одновременно с зарплатной. Для этого 
заработок сотрудника не должен быть менее 10 тыс. 
рублей в месяц. Лимит средств по новому продукту со-
ставляет от 20 до 100 тыс. рублей. Процентная ставка – 
20% годовых. 

Отмечу еще один немаловажный момент. Если че-
ловек в течение полугода без нарушений пользуется на-
шей кредитной картой, то по истечении данного срока у 
него появляется право на снижение процентной ставки 
и увеличение лимита до 300 тыс. рублей. 

По сути, мы вернулись к докризисным параметрам 
кредитования. Еще добавлю, что в Ханты-Мансийском 
банке нет никаких скрытых комиссий и процентов по ис-
пользованию кредитных карт.

– Если с процентными выплатами по обычным 
кредитам людям все более или менее понятно, то 
расскажите, как обстоит дело с кредитной картой? 

– Во-первых, по карте Ханты-Мансийского банка 
предусмотрен льготный период кредитования до 60 
дней. То есть, получив ее и потратив даже всю сумму, 
но полностью вернув средства в течение данного пери-
ода, клиент не платит банку процентов за пользование 
кредитом. Таким образом, если четко рассчитать воз-
можность погашения задолженности в льготный пери-
од, вы получаете «бесплатные» деньги. 

В дальнейшем проценты начисляются за каждый 
день пользования кредитом, иначе говоря, чем раньше 
владелец карты погасит задолженность, тем меньше 

ему придется платить. Также отмечу, что происходит 
это только на истраченную в расчетном периоде сумму, 
а не на весь установленный лимит.

Условия погашения достаточно гибкие – минималь-
ный ежемесячный платеж составляет 5% от суммы 
задолженности, который автоматически может списы-
ваться с зарплатного счета клиента. Проценты за поль-
зование кредитом выплачиваются клиентом в течение 
следующего календарного месяца. 

– Есть ли какая-то специфика по расчету и сня-
тию денежных средств с кредитной карты? 

– Прежде всего, кредитная карта банка предназна-
чена для расчетов в торгово-сервисных предприяти-
ях, магазинах, для осуществления интернет-покупок. 
Безусловно, в случае необходимости можно снять с 
нее и наличные средства, но при этом владелец карты 
заплатит дополнительные 3%, а минимум 150 рублей. 
Поэтому мы рекомендуем именно безналичный рас-
чет, при котором с клиента не берется никаких допол-
нительных комиссий. 

– По вашему мнению, насколько могут быть вос-
требованы кредитные карты в новых экономичес-
ких условиях? 

– Я могу вам сказать, что в планах Ханты-Мансий-
ского банка было полное переведение кредитов на не-
отложные нужды на карточную основу. Свои корректи-
вы внес кризис, и мы на какое-то время частично при-
остановили реализацию данной программы, но сейчас 
она продолжена в полном объеме. 

Сегодня мы видим повышенный спрос на кредитные 
карты. Для многих людей они остаются практически 
единственным реально доступным способом получе-
ния заемных средств на повседневные нужды. Помимо 
того, что это удобно, при правильном и разумном под-
ходе использование кредитной карты гораздо выгоднее, 
чем обычная потребительская ссуда. Я не любитель 
во всем ссылаться на опыт западных стран, но стоит 
признать, что кредитные карты там уже давно стали 
для большинства семей надежным финансовым под- 
спорьем и люди без проблем ими пользуются. Уверен, 
что именно этот продукт является сегодня оптималь-
ным кредитным инструментом! 
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С 4 октября по 27 декабря в ок-
ружном центре проходит Между-
народный фестиваль искусств, в 
рамках которого ведущие музы-
кальные и театральные коллек-
тивы России дарят свое твор-
чество югорской публике. Парт-
нером акции традиционно высту-
пил Ханты-Мансийский банк. 

О культурной жизни региона, 
тенденциях современного искус-
ства рассказывает гость рубри-
ки – директор концертно-теат-
рального центра «Югра-Классик» 
Ирина ТКАЧЕНКО. 

– В концертно-театральном цен-
тре «Югра-Классик» живет разная 
музыка. Но предпочтение мы отда-
ем музыке классической, высокому искусству. Той му-
зыке, которая воспитывает, просвещает и дает силы 
человеку.

Давайте не будем забывать, что музыка, по сути, 
и есть символ человеческой жизни. Из истории мож-
но привести массу примеров, когда этот вид искусства 
оказывал на людей подлинно волнующее воздействие. 
Взять хотя бы Ленинградскую симфонию Дмитрия Шос-
таковича. Она была написана в осажденном городе и 
для всех блокадников являла собой жизнь. Во многом 
помогла спасти город. Или другой, не менее яркий при-
мер: гибель парохода «Титаник», когда на его палубе до 
самого конца играл судовой оркестр. Почему? Да пото-
му что пока играет музыка, мы чувствуем нашу связь с 
прошлым. Играет музыка, и это нас успокаивает, дает 
надежду на лучшее.

Разве не так? Сегодня в Китае 60 миллионов чело-
век играют на рояле. Я не знаю, необходимо ли стране 
столько пианистов, но то, что это в определенный момент 
может спасти нацию от культурной катастрофы – факт. 

Но мне бы хотелось обратить особое внимание на 
то, что музыка и концерт объединяют в себе две гени-
альные составляющие: исполнитель и слушатель.

Сейчас в России много талантливых музыкантов. 
Они создают новые программы, участвуют в новых про-
ектах. Но самое важное, что многие из них стремятся в 
Югру, любят нас и хотят дарить нам свое искусство.

Что касается публики. Надо понять, 
что не может жить человек без раз-
вития. Меня очень раздражает, когда 
спрашивают: а что у нас здесь с досу-
гом? В «Югра-Классик» нет досуга. Но 
есть тяжелый труд души и разума.

Концертно-театральный центр 
«Югра-Классик» был создан по иници-
ативе губернатора Югры Александра 
Филипенко. А в основу этой идеи легла 
мысль, что искусство не только способ-
но консолидировать регион, но и про-
светить, наполнить жизнь подлинным.

Да, сегодня не так много людей идут 
в концертный зал. Кому-то не нравится, 
кто-то просто не подготовлен. Но да-
вайте не будем бояться нового. 

У нас уже более 10 лет существует 
программа «Мир через культуру». Мы 

живем по этой программе, мы стремимся ее воплотить 
в жизнь. И, конечно, нам хочется, чтобы единомыш-
ленников, тех, кто вместе шел с нами по этому пути, 
становилось больше год от года. Хочу сказать большое 
спасибо Ханты-Мансийскому банку, который на протя-
жении многих лет является Меценатом с большой бук-
вы, поддерживая многие наши начинания. Благодаря 
его поддержке в округе с аншлагом проходят гастроли 
ведущих театральных коллективов страны, концерты 
звезд мирового уровня, увидеть которых – заветная 
мечта многих ценителей прекрасного не только в Рос-
сии, но и за границей.

Скоро мир будет совсем другим. Убеждена, он отверг-
нет все то, что сейчас кажется важным. Мир уже устал от 
развлечений, и он придет к уму и созиданию. А впереди 
будет молодежь. В том числе и югорская. Я предлагаю 
всем стать нашими друзьями. Стать друзьями «Югра-
Классик» и вместе менять этот мир к лучшему. 

Сейчас мы готовы на многие проекты. Мы гото-
вы сделать молодых не просто нашими друзьями, но 
хозяевами в нашем доме. Скоро при активном учас-
тии Ханты-Мансийской гимназии и школы № 1 в кон-
цертно-театральном центре начнет свою работу клуб 
«Gaudeamus» – это пространство, где молодые смогут 
активно общаться между собой, решать актуальные 
проблемы, встречаться с выдающимися людьми. Од-
ним словом, развиваться и познавать.

10 декабря 2009 года концертно-театральный центр 
будет праздновать свой первый юбилей. Нам исполнит-
ся 5 лет. Да, это не много. Но, поверьте, и не мало. За 
это время мы представили более пятисот программ, 
концертов, спектаклей. 

Если мы возьмем наши афиши, то увидим, что не 
каждая филармония, не каждый концертный зал может 
похвастаться такими именами. Да, репертуар 2009 года 
был нами создан с такой же скрупулезностью и внима-
нием. И Афиша-2009 должна была быть не менее пред-
ставительной. Однако случился кризис, и все это время 
мы молчали. Восемь месяцев тишины. 

Сегодня мы обратились к нашим друзьям и партне-
рам с просьбой приехать в Югру и дать концерты без 
гонорара. Так был создан Международный благотвори-
тельный фестиваль искусств «Югра-Классик» собирает 
друзей». Уже сейчас можно сказать, что этот проект не 
имеет прецедентов в мировой филармонической прак-
тике. Пользоваться таким расположением замечатель-
ных артистов можно только однажды. И вот этот момент 
настал. 

А теперь большая просьба ко всем, кто наполняет 
вторую часть концерта – к зрителям. Ведь именно тог-
да, когда на сцене выдающийся музыкант, а в зале яб-
локу негде упасть, тогда и происходит обмен энергией, 
мыслями, страстью, любовью.

Многие слушатели боятся приводить в зал, напри-
мер, своих детей. Да, иногда они мешают процессу со-
здания тишины, зато потом как чудесно и восторженно 
реагирует детское сердце на прекрасное. Давайте бу-
дем все вместе в концертном зале сейчас и всегда!

В этой рубрике мы продолжаем рассказывать 
об истории монет.

После денежной реформы Елены Глинской на тер-
ритории русского государства существовала единая 
денежная система, в основе которой лежала серебря-
ная копейка и ее «младшая сестра» – деньга, или «са-
бельница». Отсутствие собственных запасов серебра и 
как следствие – крупной монеты («копейки» и «деньги» 
чеканили из серебра привозного) обуславливало и не-
развитость самой техники производства. Чеканка оста-
валась ручной, заготовки для монет нарезались из про-
волоки, их форма была скорее овальной, чем круглой, 
больше похожей на чешуйки. Но даже этих «чешуек» 
было недостаточно, мелкая серебряная копейка не 
устраивала купцов, 
заинтересованных в 
крупных денежных 
номиналах.

В начале 1654 
года отцом Петра I 
Алексеем Михай-
ловичем, прозван-
ным за мягкий нрав 
Тишайшим, было 
принято решение 
о проведении де-
нежной реформы, главной целью которой стало внед-
рение монет крупных номиналов для нужд торговли 
и военных расходов на войну с Польшей и Швецией.  
В дополнение к серебряным копейкам и деньгам начал-
ся выпуск первых рублевых монет, которые чеканились 
из иностранных. Рисунок сбивался, превращая платеж-
ное средство в серебряный кружок, на котором молото-
вым снарядом чеканилось уже новое изображение. Так 
европейские талеры, рейксдаальдеры и гульдинеры 
«перековывались» в рубли.

На одной стороне рублевиков по-
мещалось изображение скачущего на 
коне царя со скипетром в правой руке. 
Круговая надпись по краю монеты 
гласит: «Божиею милостью великий 
государь, царь и великий князь всея 
Великия и Малыя России» (именно на 
этих монетах был впервые зафикси-
рован новый, отражающий территори-
альные приобретения, титул русского 
государя). На другой стороне изобра-
жен двуглавый орел, увенчанный ко-
роной. Вверху помещалась надпись «Лета 7162», внизу 
надпись «Рубль», впервые обозначившая националь-
ную денежную единицу на монете.

Однако рубль был неполноценной мо-
нетой, обращавшейся по принудительно 
завышенному курсу. Его фактическая (или 
весовая) стоимость равнялась всего 64-м, 
а не 100 копейкам, что вызвало серьезный 
отток из обращения качественной мелкой 
серебряной монеты, поэтому выпуск рубле-
виков, несмотря на указ о перечеканке око-
ло миллиона талеров в рубли, в том же 1654 
году во избежание народных волнений был 
отменен и возобновился только Петром I.

В 1655 году взамен сложного в произ-
водстве и вызывающего у населения 
недоверие своей завышенной стоимос-
тью рубля в обращение были выпущены 
талеры, надчеканенные двумя клейма-
ми: круглым – с всадником с копьем (как 
на копейке), и прямоугольным – с датой 
«1655». Эти монеты, имевшие справед-
ливый курс в 64 копейки, получили в на-
роде прозвище «ефимки», о происхож-
дении которых расскажем подробнее.

В начале XVI века в Чехии в городке Ио-
химсталь (сейчас – Яхимов) начали чеканить 
крупные (29,5 грамма) серебряные монеты – 
иохимсталеры. Тираж монеты, которая своим 
размером и удобством приглянулась всей Ев-
ропе, превысил 2 миллиона штук. Взяв из на-
именования монеты вторую его часть, европей-
цы стали чеканить их аналоги, называя монеты 
весом около 30 граммов талерами, далерами, 
даллерами и т.п. Кстати, и доллар есть не что 
иное, как английское наименование талера.

Именно талеровые монеты (как самые тяже-
лые) в большом количестве начали ввозиться в Россию 
как сырье для чеканки собственных серебряных монет. 
Чешская монета также быстро пришлась ко двору, став 
аналогом международной конвертируемой валюты. По-
свойски переиначив первую часть названия иохимс-
талер (в отличие от европейцев, взявших из названия 
часть вторую), русские стали называть его ефимкой, или 
ефимком. Вскоре этим словом обозначались все тале-
ровые монеты Европы весом 28–32 грамма, однако бы-
товали и специальные названия. Например, талеры из 
г. Любека назывались «любскими ефимками», шведские 
далеры с изображением монарха с непокрытой головой – 
«плешивцами», датские далеры с фигурой короля во 
весь рост и ногой, прикрытой гербовым щитом, – «еди-

ноногами», нидерландские па-
тагоны с бургундским крестом –  
«крыжовыми», или «рьяльскими».

Оставаясь в официальном 
обращении до 1659 года ефим-
ки, едва не став новой нацио-
нальной валютой, были изъяты 
в казну и использованы для 
чеканки мелкой серебряной 
монеты.

Первый рубль и «чешский ефимок»
история в деталях

Рубль Алексея Михайловича

«Югра-Классик» собирает друзей
социальная деятельность

«Ефимок» с надчеканкой

Иохимсталер – «чешский ефимок»
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В Ханты-Мансийске прошло награждение побе-
дителей конкурса «Лето вашей удачи!».

Всего был разыгран 1001 приз, среди которых элек-
тронные фоторамки и DVD-плееры. Обладательницей 
одного из трех главных призов – видеокамеры – стала 
жительница окружного центра Ольга Ананьева, осущес-
твившая больше всех расчетов с помощью пластиковых 
карт Ханты-Мансийского банка.

Как отметил начальник Управления розничного биз-
неса и платежных систем кредитной организации Игорь 
Дойников, общее количество принявших участие в ак-
ции определить сложно, так как для большинства насе-
ления Югры банковская карта уже давно стала привыч-
ным платежным инструментом. 

«Нашими карточками расплачиваются не только 
на территории округа, но и за его пределами. Активно 
жители Югры прибегают к возможностям безналичных 
расчетов во время сезона отпусков, при поездках за 
границу», – добавил Игорь Дойников.

Руководитель дирекции банка по г. Ханты-Мансий-
ску Роман Голуб отметил, что из 1001 приза более 700 
выиграли жители окружного центра.

Ольгу Ананьеву поздравляют руководитель дирекции банка 
по г. Ханты-Мансийску Роман Голуб 
и начальник Управления розничного бизнеса и платежных систем
кредитной организации Игорь Дойников

«Это говорит о том, что в городе созданы все ус-
ловия, призванные обеспечить комфортную жизнь 
клиентов организации. Банкоматы, POS-термина-
лы, информационно-платежные киоски размещены в 
удобных для населения местах, сервисные услуги поз-
воляют производить множество платежных операций 
с помощью одной только банковской карты», – допол-
нил Роман Голуб.

Поздравляя победительницу, руководитель ди-
рекции уточнил, что Ольга Ананьева – давний клиент 
Ханты-Мансийского банка, и является не только де-
ржателем карты кредитной организации, но и активно 
способствует развитию услуги эквайринга в городе, так 
как магазины возглавляемой ею компании оборудованы 
платежными терминалами.

Кроме того, в операционном зале головной органи-
зации состоялось награждение клиентов, выигравших 
электронные фоторамки и DVD-плееры, а также утеши-
тельные призы – футболки с фирменной символикой.

Издатель и учредитель ОАО Ханты-Мансийский банк
Пресс-служба: тел. (3467) 390-962, 390-996, факс 390-961

Единая информационно-справочная служба: тел. (3467) 390-800
Официальный сайт ОАО Ханты-Мансийский банк: www.khmb.ru

Номер подписан в печать
28.10.2009 г.

Тираж 5000 экз.
Заказ № 4952 .

Дизайн, верстка, цветоделение и печать выполнены ОАО «Полиграфист».
Ханты-Мансийский автономный округ – Югра Тюменской области

628011, г. Ханты-Мансийск, ул. Мира, 46. Тел. 33-29-84.

Газета зарегистрирована Западно-Сибирским управлением 
Федеральной службы по надзору за соблюдением законодательства 

в сфере массовых коммуникаций и охране культурного наследия.
Регистрационное свидетельство: ПИ № ФС 17-0427 от 23.05.2006 г.

Редактор: Р.И. Кичанов

итоги акции

Видеокамера – победителю!

Главный бухгалтер Сургут-
ского филиала банка Галина Бонду-
ченко не любит в свободное время 
просто сидеть на диване у телеви-
зора. Она ставит себе все новые и 
новые цели. Одно из последних ув-
лечений – занятия йогой.

Галина Бондученко:

«Я никогда спортом серьезно не 
увлекалась, но образ жизни веду по-
движный. Как-то свободным вечером 
пошла в фитнес-клуб в нашем мик-
рорайоне, и там случайно оказалось 
место в группе занятия йогой.

Увлекаюсь спокойной йогой, боль-
ше не для тела, для души, наверное. 
Уже 3 года тренируюсь и получаю огромное удоволь-
ствие. Вечером иду в спортзал и отключаюсь от 
всего полностью, а после тренировки чувствую себя 
прекрасно.

Поднимается настроение, появляется внутрен-
нее спокойствие и умиротворение, позитивное от-
ношение к окружающим. Даже когда уезжаю в отпуск 
и приостанавливаю занятия, чувствую физическую и 
духовную поддержку йоги».

Между прочим, один из поклонников йоги в нашей 
стране – Дмитрий Медведев. Этим, наверное, можно 
объяснить рост числа открывающихся спортивных цен-
тров. В Сургуте около 10 школ различных направлений: 
от физического развития до духовного продвижения. 
Проходят семинары, показательные выступления. Но 
Галина Бондученко на эти мероприятия не ходит, ей 
хватает позитива и спокойствия, получаемого на вечер-
них занятиях.

Галина Бондученко:
«Я всегда с легкой завистью смотрела на девушек 

за рулем. Все думала, как бы мне так вот порулить. 

И как-то вечером, когда занятий 
йогой не было, решила записаться 
на курсы вождения. В группе в ос-
новном были девочки девятнадца-
тилетние, которые смотрели на 
меня снисходительно-удивленно. 
Я, конечно, «несколько» старше, 
у меня уже три внучки, но на заня-
тиях была не хуже остальных, сам 
процесс обучения мне понравился. 
И, между прочим, экзамен сдала с 
первого раза: и теорию, и вождение. 
А вот девочки эти не сдали! 

Опыт водительский у меня 
скромный. Сургут – город большой, 
движение на дорогах активное, а для 
того, чтобы чувствовать себя уве-

ренно, нужно больше ездить. Как говорил мой инструк-
тор, главное за рулем – не спешить, быть спокойной. 
Я человек дисциплинированный, если висит знак «40», 
еду 40, а за городом могу и 100 км/ч выжать. 

У меня родственники живут в Ханты-Мансийске и 
Тюмени. Так вот я все никак не могу решиться съез-
дить к ним в гости».

Сейчас перед Галиной Вильевной стоит вопрос: ку-
пить шипованные колеса или машину поставить зимо-
вать на стоянку? Может, она придумает себе еще какое-
то занятие?

Галина Бондученко:

«Время экспериментов не прошло! Я равняюсь на 
таких людей, как Хилари Клинтон (мы с ней ровесни-
цы). Не считаю, что жизнь закончена, не представляю 
себя сидящей дома. Внучки зовут Галей, у меня с ними 
дружеские отношения, но нянчиться некогда.

Младшая внучка Женечка недавно порадовала – 
заняла 4-е место на соревнованиях по фигурному 
катанию».

наши кадры

СПОКОЙСТВИЕ И УВЕРЕННОСТЬ!

Призы вручает заместитель руководителя дирекции банка
по г. Ханты-Мансийску Олег Осматескул

Книги – 
библиотекам Югры! 
Благотворительный фонд «Возрождение То-

больска» передал в дар библиотекам Югры целый 
ряд уникальных изданий на сумму более 5 млн. 
рублей. Партнером акции выступил Ханты-Мансий-
ский банк.

Также в окружном Музее Природы и Человека про-
шла фотовыставка «Ангел Сибири – ангел вострубил» 
с участием одного из ведущих фотомастеров России 
Павла Кривцова.

Как отметил в ходе мероприятия президент фонда 
«Возрождение Тобольска» Аркадий Елфимов, обще-
ственная организация уже на протяжении 15 лет про-
водит активную работу по культурно-историческому 
осмыслению и возрождению Сибири. 

«За эти годы при поддержке окружных структур, в 
частности Ханты-Мансийского банка, стали регуляр-
ными презентации книг и альманахов, изданных фон-
дом, с их последующей безвозмездной передачей в 
библиотеки и школы региона», – сообщил Аркадий 
Елфимов.

новости

Бизнес и образование:
диалог продолжается
Ханты-Мансийский банк подписал соглаше-

ние о сотрудничестве с чешским университе-
том им. Масарика (г. Брно) и Югорским государ-
ственным университетом (ЮГУ).

В рамках заключенного меморандума стороны бу-
дут взаимодействовать в развитии совместных обра-
зовательных, научно-исследовательских и культурных 
программ, обмене студентами и преподавателями. 

Как отметил президент Ханты-Мансийского банка, 
почетный консул Чешской Республики  Дмитрий Мизгу-
лин, организация уже на протяжении  нескольких лет 
участвует в подобных проектах с рядом высших учеб-
ных заведений России и Чехии. 

«К примеру, с ЮГУ у нас давняя и прочная связь, 
ведь именно это учебное заведение является надеж-
ным поставщиком молодых профессиональных кадров. 
Мы финансово и организационно помогаем в продви-
жении международных образовательных проектов, и 
особенно важно, что интерес к этому сотрудничеству 
проявил один из крупнейших и старейших вузов Чеш-
ской Республики – университет им. Масарика», – уточ-
нил Дмитрий Мизгулин. 

Ректор университета им. Масарика Петр Фиала 
и президент Ханты-Мансийского банка Дмитрий Мизгулин: 
образовательное сотрудничество продолжается

Ректор университета им. Масарика Петр Фиала со-
общил, что опыт становления системы высшего обра-
зования Югры уникален. 

«Давайте признаем, что еще не так давно на тер-
ритории округа практически не было высших учебных 
заведений. Теперь же здесь работает несколько дина-
мично развивающихся вузов. В свою очередь мы мо-
жем поделиться с ЮГУ накопленным опытом, который 
насчитывает уже без малого 90 лет. Уверен, что наши 
методики будут востребованы студентами Югры», –  
пояснил Петр Фиала. 


